
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Werkstudent für Vertriebssupport m/w/d  

RWE Supply & Trading GmbH, Essen  
Start zum nächstmöglichen Termin, Vollzeit/Teilzeit, befristet 

 

 

Ihre Zukunftspläne 

 Einarbeitung in das Produkt „Erlöse durch optimierten Einsatz von Notstromaggregaten“ 

 Selbstständige Recherche von geeigneten Kundengruppen und Priorisierung 

 Eigenständige telefonische Ansprache der ausgewählten Kunden (Kaltakquise inklusive Produkterläuterung, Vermittlung der Alleinstellungsmerkmale), 

systematische Reflektion des Feedbacks 

 Anlage und Pflege von Kundendaten 

 Unterstützung von Kundenterminen (Vorbereitung von Präsentationsunterlagen, teilweise aktive Teilnahme) 

 

 

 

Ihre Macherqualitäten 

 Kaufmännisches Masterstudium (BWL, VWL oder vergleichbar), idealerweise mit energiewirtschaftlicher Ausrichtung 

 Affinität zum Vertriebsgeschäft (vorzugsweise bereits erste Kenntnisse in Vertrieb/Akquise) 

 Eigenverantwortliche, analytische und selbstbestimmte Arbeitsweise 

 Teamgeist mit zielgerichteter Projektausrichtung 

 Ausgeprägte Kommunikationsstärke, fließende Deutschkenntnisse in Wort und Schrift; gute und überzeugende Ausdrucksweise 

 Gute MS-Office Kenntnisse (besonders Powerpoint und Excel) 

 

 

 

Ihre Sicherheiten & Co. 

 Aktive Mitarbeit in einem engagierten und jungen Projektteam (Teamwork) 

 Unterstützung im Aufbau von neuen Geschäftsaktivitäten (new business) 

 Möglichkeit zur Sammlung von Erfahrungen im Vertrieb von assetnahen Dienstleistungen 

 Eigenständige Arbeitsgestaltung, flexible Arbeitszeiten (Gleitzeit) 

 Attraktive Vergütung 

 

  

Jetzt bewerben! 



 

 

rwe.com/karriere  
Jetzt informieren und mit wenigen Klicks bewerben: Anzeigencode 12411. 
Fragen? Kathrin Simon (Recruiting), Tel .+49 201 5179-1279, Dirk Ermlich (Fachbereich), Tel. +49 201 5179-1952 

Wir wertschätzen Vielfalt und begrüßen daher alle Bewerbungen – unabhängig von Geschlecht, Behinderung, Nationalität, ethnischer und sozialer Herkunft, 
Religion/Wertanschauung, Alter sowie sexueller Orientierung und Identität. Natürlich findest du uns auch bei LinkedIn, Facebook, Twitter und Xing. 

 

Zukunft. Sicher. Machen. Das ist RWE. Um die Zukunft mit erneuerbaren Energien zu versorgen, braucht man nicht nur Mut und Ideen, sondern auch die Sicherheit 

einer zuverlässigen Infrastruktur. RWE hat 120 Jahre Erfahrung in einer Energiewelt, die sich stetig wandelt. Und eine klare Zukunftsstrategie. 

50 Energy Traders. 260 additional experts on the floor. Another 1000 professionals aside. Become part of RWE Supply & Trading and shape the future of the 

trading business to make energy reliable. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


